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裏面 は創業支援ルームに関するイベント情報です。

創業・新事業展開の事例紹介
～創業支援ルーム入居者のご紹介 (その63) ～

ウェスタ川越創業支援ルームは、様々な業種・業態の方々にご入居いただいております。創業準備中の方、個人事業から法人を設立され

る方、 創業5年以内のスタートアップ段階の方、新分野への事業展開を目指されている方が入居されています。そこで、このコーナーでは入

居者の紹介をさせて頂いております。これから創業を希望される方は、創業の事例として参考にして頂ければ幸いです。また、この記事をお読

みになり、ビジネスパートナーとしての関係を構築されたい方は、創業支援ルーム事務局かご本人宛に直接ご連絡ください。

516号室 
ブルーバードクリエイションズ株式会社
代表取締役 川上 隼人 様

【事業内容】

令和６月９月に設立し１０月より事業開

始いたしました。起業するまでは会社員として

マーチングバンドや吹奏楽向け楽器関連商品

の卸売の会社に勤めておりました。仕事を続け

るうちに、もっと幅広い商品をお客様にご紹介

したいという想いが強くなり、さらに日本全国の

お客様にサービスをお届けしたいという考えから、川上社長

オンライン主体の小売業として起業しました。

弊社の主な事業内容は次の通りです。 

①マーチングバンド・吹奏楽・オーケストラ向け管楽器・打楽器等の販売

および輸出入

②作編曲、楽譜の制作および販売

③コンサートに特化した写真撮影

まずはマーチングバンド市場でのオンライン販売（EC）が軌道に乗った

後、吹奏楽市場や得意とする左利き専門のギター販売など幅広い音楽

シーンでの多店舗展開を予定しています。

さて、以上の事業を支える弊社の「強み（価値）」の一例をご紹介させ

て頂きます。

①マーチングの長年の経験と前職でのビジネス経験から、ほとんどの商材に

知見があります。

②マーチング専門家としてお客様とのご相談で多様なご提案が可能です。

③マーチング分野であれば購買に関係なくお客様のお困りごとにご相談で

きます。

お気軽にお声がけいただけると大変うれしく思います。

【自己紹介＆創業のきっかけ】

出身は沖縄の石垣島です。幼少期から音楽が好きで、中学生の頃マー

チングバンドの演奏演技を見る機会があり強い衝撃を受け、日本屈指の

マーチングバンド部がある沖縄本島の高校に入学しました。3年間マーチン

グと吹奏楽を経験し、より音楽を理解したいという思いから埼玉県の尚美

学園大学に進学し作曲を学びました。在学中から前職でアルバイトとして

勤務し、卒業後も作編曲家としての活動も行いながら最終的には同社の

取締役として勤務しておりました。充実した仕事と感じながらも、取扱う商

材が限定的なことや、日本のマーチング市場での販売に注力する小売店

が少ないと感じていました。マーチング市場を見直したところ、幅広い

商材を自らのやり方で多くのお客様に直接お届けしたい、少しでもマーチ

ングの発展に役立ちたいと思う気持ちが徐々に強くなっていました。そして、

この想いを遂げるために熟慮を重ね、起業という選択肢に至りました。また、

これまでのノウハウを活かして、自らの会社において自身が経営判断を行え

る点も大いに魅力を感じています。

【創業支援ルーム入居のきっかけ】

起業の検討中にウェスタ川越創業支援ルームがあることを知りました。だい

ぶ前にはなりますが、問い合わせをしたところ部屋の空きがないということでし

たので、空きが出た時にお知らせするメールサービスがあると聞いて登録をし

ておりました。起業したての者としては賃料が安いのは大変有難いですし、

何よりこれまで経験したことがないことも多いので創業支援のサポートは「大

変頼りになるな」と感じました。また、県の施設であることの信用力、入居者

との交流等も魅力と感じています。

【入居後に感じるメリット】

幾つか経験しています。例えば、金融機関との関係作りや入居者との交

流です。入居者との情報交換は様々な情報が得られて有難いと感じます。

また、将来の不安もありますが、創業支援ルームには自分と同じように創

業して頑張っていらっしゃる方々が近くにいてとても励みになります。更に、事

務局の方々が相談に乗ってくださるので大変助かります。私の場合は創業

支援ルームをご卒業された税理士さんをご紹介頂き、顧問契約をお願いす

ることになりました。また、創業融資の相談にも乗って頂き本当に助かりまし

た。来客や郵送物の取次をして下さるのも有難いです。

【今後の事業について】

これまで培ってきたノウハウや経験を踏まえ、より多くのユーザーに合った素

晴らしい商品をご提供できるように体制を整えたいと考えています。そのため

には、オンライン販売の運営において「親身に相談できて安心して購入でき

る楽器ECサイト」と市場で評判となるように心掛けたいと思います。

更に、得意なギター等を扱うオンラインショップ「小江戸楽器店」を展開し、

無店舗「地元密着型オンラインショップ」へと発展させたいと考えております。

今後ともどうぞよろしくお願いいたします。

事業所名 ブルーバードクリエイションズ株式会社

住所 川越市新宿町1-17-17 ウェスタ川越 516号室

電話番号 080-5635-3653

URL https://bluebirdcr.com

E-mail hello@bluebirdcr.com
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埼玉県西部地域振興ふれあい拠点施設 ウェスタ川越 創業支援ルーム

〒350-1124 埼玉県川越市新宿町1-17-17

電話：049-249-1185／Fax：049-249-1180

メール sougyou@westa-kawagoe.jp

紙面に関するお問い合わせ

創業支援ルーム イベント情報

11月6日(水）、創業支援ルームの入居者を対象に、支援機関によるプレゼン会を開催いたしました。

創業して間もない事業者にとって、個別にアプローチするとなると多くの時間を要する対応を一気に済ま

せることができるイベントとなります。

今回は、金融機関・商工会議所・法人会など7つの支援機関での取り組み、特に創業支援に関する

メニューやサポートサービスについてのご説明をいただきました。参加者の皆様が各支援機関の皆様と積

極的に名刺交換をされている姿を見ていて、事務局としては今後の経営の支援に繋がってくれることを期

待するばかりです。

今後、一層の関係を深めていただけるよう引き続きバックアップして行きたいと思います。プレゼン会の様子

イベント 入居者向けに各支援機関による”プレゼン会”を開催

創業支援ルーム入居者募集

埼玉県西部地域振興ふれあい拠点施設「ウェスタ川越」創業支援ルームでは、只今入居仮申込募集期間随時受け付け中です。

※毎月、1日からその月の末日で、仮申し込みを締めさせていただいております。

書類審査通過の方には、個別に連絡のうえ、翌月に入居審査会を開催させていただいております。

※貸事務室利用数が満室になり次第、募集を締め切ります。入居に関する個別相談・施設見学申し込みを、随時受け付けております

ので、事前にご連絡・お申出ください。

詳細はウェスタ川越のホームページ、もしくは、入居に関するご案内のPDFファイルをご覧ください。

※PDFダウンロードURL・ＱＲコード⇒https://www.westa-kawagoe.jp/download/files/202304_nyuukyo.pdf

（なお、書類提出の前に、一度事務局までご連絡ください。） ＱＲコード

インフォメーション

活動報告

お問合せ：050-7117-0476

メール：

gmgstorejapan@gmail.com

ＵＲＬ：

https://gmgstore6.webnode.jp

518号室のGMG STORE（菱川陽平 代表）様は、「海外の商品を日本に！」をスローガンに海外で

の滞在経験を活かし、2022年6月に輸入事業を開始しました。日本市場にまだ紹介されていない高付

加価値の製品を取り扱い、全国に広めることを目指しています。特に、欧米を中心とした海外の

パテ塗工具専門ﾒｰｶｰ Level 5 Tools（米国）と日本における唯一の販売代理店契約締結

518号室 GMG STORE 代表 菱川陽平 様

パートナーと連携し、素晴らしい商品を提供しています。

この度、アメリカのパテ塗工具専門メーカー Level 5 Tools と日本における唯一の販売代理店契約を結びました。同社の

製品はパテの下地処理を効率化できる先進的な工具（※フラットボックス）を扱っており、日本の建設業界において作

業の効率化と品質向上を支援する革新的な製品とのことです。日本市場ではまだまだ浸透していないので今後期待され

る製品と言えるでしょう。
※フラットボックス：広い面積のパテ塗り作業を半自動化するための革新的なツールで、特に壁や天井などの下地処理において作業効率の大

幅向上が期待されます。

当製品の特長は①効率化だけではなく、②均一な仕上がり、③ 耐久性と高品質、④作業の安全性、⑤使いやすいデザ

インが挙げられます。

日本市場のフラットボックスの使用はまだ一般的ではなく、多くの建設業者がその有効性を十分に理解されてない現

状があります。しかし、同製品は作業効率を飛躍的に向上させる革新的なツールとして今後大きな需要が見込まれ、建

設業界の作業の効率化と品質向上に貢献すると期待されます。

引き続き、今回の製品同様入手困難な価値ある製品やより便利で魅力的な商品等の提供に期待したいと思います。

なお、ご興味のある方は、ぜひ下記お問い合わせ先までご連絡ください。
左図：フラットボックス製品・作業の様子

当所のロゴ
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