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裏面 は創業支援ルームに関するイベント情報です。

創業・新事業展開の事例紹介
～創業支援ルーム入居者のご紹介 (その67) ～

ウェスタ川越創業支援ルームは、様々な業種・業態の方々にご入居いただいております。創業準備中の方、個人事業から法人を設立され

る方、 創業5年以内のスタートアップ段階の方、新分野への事業展開を目指されている方が入居されています。そこで、このコーナーでは入居

者の紹介をさせていただいております。これから創業を希望される方は、創業の事例として参考にしていただければ幸いです。また、この記事を

お読みになり、ビジネスパートナーとしての関係を構築されたい方は、創業支援ルーム事務局かご本人宛に直接ご連絡ください。

501号室 佐久間弘志税理士事務所
代表 佐久間弘志 様

【事業内容】

川越の老舗税理士法人で17年間の勤

務を経て、令和7年2月に開業。

いつでも気軽に相談がしやすい信頼できる

パートナーとして、経営者の不安解消のお手

伝いをいたします。これまで担当した会社の

業種は医療、不動産が多くありましたが、
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高めたサービスを提供したいと思ったこともきっかけの一つです。 

【創業支援ルーム入居のきっかけ】

ウェスタ川越に近い税理士法人で長年勤務していた関係で当

施設があることは知っておりました。また、勤務時代の同僚が一足

先に独立して創業支援ルームで税理士事務所を開業しておりま

したので何となく気には留めておりました。そのような中、偶然同僚

と話をする機会があり、創業支援ルームでの独立を考えるようにな

りました。 まずは創業支援ルームの事務局に連絡を入れて部屋

の空き状況を確認し、部屋が空いた際に連絡をしていただく手続

きをお願いしました。

すると幸いにも当初計画していた独立のタイミングと同時期に空

き部屋ができるということで募集開始の連絡をいただきました。早

速応募に向けて、事業計画書と会社経歴書を準備し、書類審

査と面談の審査会を経て無事に入居することができました。

とてもタイミングが良かったと思います。

【入居後に感じるメリット】

私は出身が川越、仕事も長年川越でやってまいりました。独立

を意識するようになる前から地元川越で長く仕事を続けたいと考え

ておりましたので、川越にある当施設に入居できたことは大変嬉し

く思っています。そして、勤務時代のクライアント様を引き継がせて

いただいた関係もあって川越に事務所を構えることになりとてもメ

リットを感じています。

創業支援ルームには様々な仕事を持つ創業して間もない入居

者が多くいます。そして、同じ境遇を持つ方々が頑張っている姿を

見かけることもあります。そのような姿を見ますと私自身も刺激を受

けますし、事業の成長を目指す仲間がいることはとても心強く感じ

ます。

【今後について】

「川越生まれ、川越育ち」。私は川越が大好きです。

今後も川越で仕事を続けられることを楽しみながら地元川越を

中心に地域貢献ができるようにしていきたいと考えています。

今後ともよろしくお願いいたします。

佐久間代表

長い実務経験をさせていただいたおかげで幅広い業種にも対応可

能です。

当事務所の特長を挙げさせていただきますと以下のように考えて

おります。

１．未来会計を活用した経営計画のサポート

税務・会計面のサポートにとどまらず、起業家や中小企業の経営

者に対して、事業計画の策定や資金調達、経営改善のアドバイス

など、総合的な経営支援を行います。

２．ITツールを利用したクイックレスポンス

迅速な対応とデジタルトランスフォーメーション（DX）に強みを

持っています。最新のテクノロジーを駆使し、お客様のニーズに迅速

かつ的確に応えてまいります。

３．記帳代行から自計化、クラウド会計まで対応可能

クラウド会計ソフトやAIを活用した効率的な業務プロセスにより、

正確な税務申告とコンサルティング、そしてお客様一人ひとりのニー

ズに合わせたきめ細やかなサービスを提供してまいります。

以上の特長を活かして「地域経済の活性化に貢献する」ことを目

指していきたいと思います。

【創業のきっかけ】

これまで勤務しておりました税理士法人にて、中小企業の顧問

業務を中心に、税務相談、医療関係の顧問先相談、そして税務

調査の対応など幅広い業務を担当してまいりました。振り返りますと

これらの経験は自身の実力や経験を積み上げる上で良かったと感

じています。そのような中で徐々に自身で経営を考えるようになりま

した。これが創業のきっかけの一つと言えます。

また、大手税理士法人や個人の税理士事務所とも各々特長は

あると思います。その中で当事務所は個人事務所ならではのお客

様に寄り添ったきめ細やかな対応を実現することで、顧客満足度を
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活動報告 522号室 パンセ 代表 古澤 密洋 様

“こどもまちゼミ“を実施しました

～親子で体験！フローチャートを書いてみよう ～

※ご興味のある方はこちらまでお問い合わせください。

パンセ（Penser） X: https://x.com/penser_jp   
川越市新宿町1-17-17 ウェスタ川越 522号室
Mail :info@panser.jp

この度、川越商工会議所の”こどもまちゼミ”を実施しました。

「まちゼミ」とは川越市内のお店の人が講師となって、専門店ならでは

の専門知識や情報、コツを無料で受講者（お客様）にお伝えする少

人数制のゼミです。

パンセ様は “本年7月からの”アルゴリズム教室“開催に向けて準

備を進めています。今回は感想等をお聞きする効果測定のために実

施しました。

実施したゼミの内容は以下の通りです。

・親子で参加できる教室。

・物事の[開始]と[終了]を正しく定義し、その解法を考える。

・テンプレート定規を使って、上記の流れをフローチャートにする。

ゼミの紹介 川越商工会議所チラシから

522号室のパンセ（古澤 密洋代表）様は

アルゴリズムの概念を採用した教育・学習支

援事業を行なっています。

ゼミの様子をお聞きすると次のようにお話していただきました。「親子で相談しながら、終始楽しい雰囲気で実施することができました。また、

親御様へのアンケート(任意)でも好意的なご意見をいただいております」、とのことです。

アンケートのコメントをいくつかご紹介します。

・難しいと思っていたけど説明が分かりやすかったです。 ・考える力は今後大事な力だと思うので。 ・考え方がいろいろあることが分か

りました。 ・フローチャートを作る経験は初めてでした。物事を突き詰めて考える良い機会になりました。どうもありがとうございました。

・考え方を身につける、見直すきっかけができました。 ・フローチャートやアルゴリ

ズムなどについて学べたから。 好意的なご意見が多くありました。

7月から始まる”アルゴリズム教室“に乞うご期待です。

ありがとうございました。

川越市新宿町1-17-17 ウェスタ川越 516号室
Tel：080-5635-3653
URL：https://marching.one/
E-mail:hello@bluebirdcr.com

活動報告 516号室 ブルーバードクリエイションズ株式会社 代表取締役 川上 隼人 様

オンラインストアの”マーチング・ワン”を4月にオープン

～マーチング活動に携わる全ての人にやさしくわかりやすいオンラインストア～

516号室のブルーバードクリエイションズ様はマーチング

バンド・吹奏楽・オーケストラ向け管楽器・打楽器等の

販売および輸出入等の事業を行なっております。マーチ

ングという少しニッチな音楽活動における色々な悩みにも

気軽にご相談できるフレンドリーな運営を目指しています。

※ご興味のある方はこちらまでお問い合わせください。

この度、マーチングプレイヤーのための専門オンラインストア マーチング・ワンが正式に

オープンしました！（右図：同社ＨＰから）

国内でマーチング活動を頑張っていらっしゃる皆様のため、そしてマーチングシーンをさら

に元気づけるための、欲しいアイテムを提供する国内最大級のストアです。

川上社長様にお話を伺いますと「現在1000点を超える商品が登録されていますが、

まだまだ完璧とは言えません。さらに充実したラインナップのため日々新しい商品を続々

と追加していきます！」とのことでした。

今後の益々の商品ラインナップ、そして会社の成長が楽しみです

https://marching.one/

	スライド 1
	スライド 2

