
I n c u b a t i o n  n e w s l e t t e r

インキュベーションニュース
2026.1.21.Wednesday Vol.105 ウェスタ川越・創業支援ルーム

裏面 は創業支援ルームに関するイベント情報です。

創業・新事業展開の事例紹介
～創業支援ルーム入居者のご紹介 (その72) ～

ウェスタ川越創業支援ルームは、様々な業種・業態の方々にご入居いただいております。創業準備中の方、個人事業から法人を設立され

る方、 創業5年以内のスタートアップ段階の方、新分野への事業展開を目指されている方が入居されています。そこで、このコーナーでは入居

者の紹介をさせていただいております。これから創業を希望される方は、創業の事例として参考にしていただければ幸いです。また、この記事を

お読みになり、ビジネスパートナーとしての関係を構築されたい方は、創業支援ルーム事務局かご本人宛に直接ご連絡ください。

事業所名 保険パワーメイト株式会社

住所 川越市新宿町1-17-17 ウェスタ川越 511号室

電話番号 049-293-2897

URL https://powermate2023.com

E-mail info@powermate2023.com

【自己紹介＆創業のきっかけ】

私は自動車が好きで、カーレースに出場したこともあります。そのた

め大学卒業後は自動車関連会社の営業や事務、そしてトラックの

ドライバーの経験もいたしました。

仕事や趣味等、好きな進路を歩んでおりましたが、そんな時、母

が大病を患ってしまいました。治療のためには多額な費用が必要と

いうことでした。しかし、母は保険に入っていたおかげで何とか賄うこ

とができて治すことができました。これは母から学んだことの一つです。

また、時を同じくして叔父も母と同じような病になりました。しかし、

叔父は保険に入っていなくて治療のためには家を売るくらいの資金

が必要とのことでした。そのため叔父は治療を断念して治ることはあ

りませんでした。

この経験がきっかけで保険の重要性を痛切に感じ、保険業に職

を変えました。そして多くの経験を積み自信が得られたことやお客様

のニーズに、より合ったサービスをお届けしたいとの想いが強くなり３

年前の独立という選択に至りました。

【創業支援ルーム入居のきっかけ】

当初、前勤務先との関係で大宮駅近くに拠点を設けました。しか

し、弊社が川越法人会会員であることで川越・鶴ヶ島・坂戸に多く

のお客様がいます。きめ細かいアフターフォローのため、近隣の事務

所を川越で探索中に創業支援ルームを知り、募集時には迷わず

応募して、幸いにも入居することができました。

【入居後に感じるメリット】

県の施設に入居しているメリットを活用しつつ、地元の皆様との交

流を図りたいと考えています。

【今後の事業について】

入居期間は3年という期間ですから時間を大切にして、事業の基

礎固めを着実に行ない、３年後には次のステップに進めるよう準備

していきたいと思います。

今後ともどうぞよろしくお願いいたします。

販売方針としては、原則、推奨保険会社・推奨商品のなかから、

お客様のご意向に合致する商品をご提案させていただきます。

詳細は以下の通りです。

①生命保険の募集・販売

創業以来の販売実績があり、充実した営業体制が整っております

ので、大同生命保険株式会社の商品を推奨いたします。

推奨保険会社・推奨商品のなかから、お客様のご意向に合致する

商品をご提案させていただきます。ただし、内外の環境変化、商品特

性及びお客さまの利便性の観点から、大同生命保険以外の当社取

扱保険会社※の商品が、お客様のご意向を満たす場合は、当該商

品をおすすめします。

※ご要望に応じ「取扱保険会社（メットライフ生命保険株式会

社）」の商品のご案内も可能ですのでご相談いただければと思います。

②損害保険の代理店業

次の理由により、AIG損害保険株式会社の商品を推奨しています。

「a.代表取締役をはじめ販売員の多くが、AIG損害保険株式会社

の研修及び研修生を経験し、幅広い商品知識を有していること、b.

事故対応の体制が最も充実していること」

③事業継続に関わるコンサルティング業

これは、同業他者と異なる弊社の特長です。

保険のみではなく、地域の中小企業の皆様と共に、企業が末永く、

元気な経営ができる後押しとして、事業継続力強化計画の推進を

『元気印』プロジェクトと定め、情報提供・計画書の作成のお手伝い、

その後のアフタフォローまで丁寧に実施しています。

以上のサービス提供を主に埼玉県内の一般企業を中心におすすめ

しています。これまでの実績としては建設企業のお客様が多くいます。

今後はより多くの企業にお役に立てるよう頑張る所存です。

511号室 

保険パワーメイト株式会社
代表取締役 小阪 嘉美 様

【事業内容】

設立は令和4年11月、保険業を中心

に事業展開しています。現在、４年目と

なります。

取扱商品・サービスは、①生命保険の

募集、②損害保険の代理店業、会社のロゴ

③事業継続に関わるコンサルティング業、となります。もう少し具体的

に事業内容及び販売等についてご説明させていただきます。
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相談から承認までを商工会議所、商工会等がバックアップ!!

中小企業診断士などの専門家が、貴社の「強み・弱み」などの現状分析や市場

分析、計画作成を支援します。

【必要書類】

・申請書、事業計画書、決算書（3期分）、登記簿謄本、定款、会社案内

埼玉県西部地域振興ふれあい拠点施設 ウェスタ川越 創業支援ルーム

〒350-1124 埼玉県川越市新宿町1-17-17

電話：049-249-1185／Fax：049-249-1180

メール sougyou@westa-kawagoe.jp

創業支援ルーム イベント情報

紙面に関するお問い合わせ

埼玉県では、中小企業等経営強化法に基づき、経営革新計画を承認しています。

承認されると、様々な支援措置を利用することが可能となり、事業者の皆さまの業績拡大、

向上が期待されます。

対象：本社登記が県内の＊特定事業者で、１年以上の事業実績がある企業

（個人※）の皆様 ※個人の場合は県内に住所を有する方が対象です。

＊特定事業者の範囲

QRコード

経営革新計画承認制度

出所：埼玉県ホームページ、チラシから抜粋

インフォメーション

※詳細は、埼玉県のホームページ（ＱRコード）でご確認ください。

事業期間

「付加価値額」又は

「一人当たりの付加

価値額(※)」の伸び率

「給与支給総額」

の伸び率

３年計画 9％以上 4.5％以上

４年計画 12％以上 6％以上

５年計画 15％以上 7.5％以上

事業期間とは：計画期間のうち研究開発期間を除く 

新事業活動を実施する期間

付加価値額＝営業利益＋人件費＋減価償却費

(※) 付加価値額を従業員数で割ったもの 手当

～チャレンジしませんか？～

業種 従業員

製造業 500人以下

卸売業 400人以下

サービス業 300人以下

小売業 300人以下

出所：埼玉県ホームページ
経営革新シンボルマーク

創業支援ルーム入居者募集中（申し込みの締め切りは2月5日(木)19時まで）

埼玉県西部地域振興ふれあい拠点施設「ウェスタ川越」創業支援ルームでは、入居を希望される方を募集しております。

入居に関する個別相談・施設見学申し込みを、随時受け付けておりますので、事前にご連絡・お申出ください。

詳細はウェスタ川越のホームページ、もしくは、入居に関するご案内のPDFファイルをご覧ください。

※PDFダウンロードURL ⇒ https://www.westa-kawagoe.jp/download/files/nyuukyo_annai.pdf

（なお、書類提出の前に、一度事務局までご連絡ください。）
QRコード

インフォメーション

経営革新の「新事業活動」とは、6つに類型された「新たな取組

み」をいい、「経営の相当程度の向上」とは、「付加価値額」及び

「給与支給総額」の増加です。

＜新たな取組み＞

1.新商品の開発

2.新しいサービスの開発又は提供

＜経営の相当程度の向上＞

計画終了時において、右表に掲げる

数値を超える伸び率を設定する必要

があります。

埼玉県では経営革新計画の承認を受けられた企業のＰＲを推進するため、埼玉県のマスコット「コバトン」を使用したシ
ンボルマークを作成しています。経営革新計画を実行中の企業であれば、このシンボルマークを会社案内や名刺等の無償
配布物に活用いただくことができます。

3.商品の新たな生産又は販売の方式の導入

4.サービスの新たな提供の方式の導入その他の新たな事業活動

5.技術に関する研究開発及びその成果の利用

6.その他の新たな事業活動
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